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Branche: Wettbiiros
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Wetten ...? So steigen
Sie in den Megamarkt ein

Seit vergangenem November berit das Bundesve rfassungsgericht iiber
die Zukunft des staatlic hen Monopols fiir Sportwetten. Bislang ist noch
nichts entschieden, aber eines steht fest: Der Milliarden-Markt um Tore,
Quoten und Tabellenplitze ist heil umkampft.
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lvse des Frankfurter Unterneh-
mensberaters Jens Leinert etwa
1.200 Wett-Shaps.

Soweit sich diese Shops nicht
auf Plerdewetten heschrinken,
vermitteln sie Sportwetten an li-
zenzierte Buchmacher mit Fir-
mensitzen z. B. in Osterreich,
Grofibritannien oder Malta,

Die Inhaber berufen sich dabei
daraul, dass sie lediglich Wetten
vermitteln und deshalb nicht ge-
gen das Strafgesetzbuch ver-
stollen. § 284 StGB verbiete zwar
den Betrieb und die Bewerbung
von Sportwetten. nicht aber das
Vermittein. Die Rechislage ist je-
doch bislang noch ungeklirt und
wird wohl erst mit dem zu erwar-
tenden Urteil des Bundesverfas-
sungsgerichis eindeutig sein.

10.000 Wett-Shops in
Deutschland méglich

Bei einer Liberalisierung des
Wettmarktes rechnet Leinert mit
bis zu 10.000 Shops bundesweit.
Auf der von ihm betriehenen
Internet-Seite  www.wettvermitt-
ler.com hat der Unternehmensbe-
rater ein Verzeichnis verschiede-
ner Anbieter ins Netz gestellt. die
Partner Rir Wett-Shops suchen.

Grundséatzlich gibt es
2 Beteiligungsmodelle

1. Beteiligung am Rohertrag
Der Spiclumsatz abziiglich der
Gewinnausschiittungen und Wett-
gebithren ergibt den Rohertrag
(auch ,Hold* genannt). Diesen
Rohertrag teilen sich Buchmacher
und Wettvermittler zum Beispiel
70:30 oder 60:40. Der Inhaber des
Wett-Shops trigt das Risiko mit:
Lauft die Wette fiir den Buchma-
cher schlecht, sprich: muss dieser
mehr auszahlen, als er eingenom-
men hat, zahlt er drauf. Anderer-
seits gewinnt er aber auch mehr,
wenn die Wette fiir den Buchma-
cher gut lauft,

2. Beteiligung am
Gesamtumsatz

In diesem Fall erhilt der Inhaber

des Weu-Shops einen festen Pro-

zentsatz von durchschaoinlich 10

bis 15 Prozent des Gesamiumsat-

zes. Der Betrag ist also unabhan-

gig davon, wie die Wetten fiir den
Buchmacher laufen.

Im Vergleich dazu bietet der
staatliche Monopolist oddset sei-
nen Lizenznehmern. die eine An-
nahmestelle in ihrem Kiosk oder
ihrer Tankstelle anbieten, durch-
schnittlich laut Leinert nur 7 Pro-
zent Provision aufl den vermittel-
ten Wetlumsatz.

Der Ladenbesitzer tragt kein
Risiko, denn oddset stellt die ge-
samte technische Ausriistung zur
Verfiigung. Interessenten, die ei-
ne Annahmestelle betreiben wol-
len. miissen sich bei den Verant-
wortlichen fiir ihr Bundesland um
eine Lizenz bemiihen. Eine Li-
zenz fiir eine Annahmestelle be-
kommi nur, wer gute Zahlen vor-
weisen kann. . Der Vertrieb von
Westlotto-Produkien kommt nur
infrage, wenn das sich bewerben-
de Geschift pachweisen kann.
dass es bereits mit seinem beste-
henden Sortiment skonomisch le-
bensfahig ist™, so Jirg Hessel von
WestLotto, der fiir Nordrhein-
Westfalen zustandigen Lotteriege-
sellschaft.

Fazit: Wachstumsmarkt
mit Einstiegsmdéglichkeiten

Wenn man den Zahlen glauben
darf, entwickelt sich hier ein luk-
rativer Markt. Und einige Argu-
mente sprechen dafiir, nicht nur
die Verschwiegenheit der meisten
BrachengriBien, die derzeit schon
im Geschift sind. Die Mérkte im
Ausland entwickeln sich laut
Analyst Leinert prachtig: So erzie-
len zum Beispiel die beiden Bran-
chengriBen des britischen Mark-
tes, Ladbrokes und William Hill,
mit mehr als 3500 Wett-Shops
und iiber 11.500 Wet-Automaten
einen Umsatz van 25,2 Milliarden
Euro (Marktanteil: 40 Prozent).

Allerdings wird die Branche
van den Grofien dominiert sein.
Der Weg als Franchise- bezie-
hungsweise Lizenz-Pariner bietet
sich an. Die nidchsten Monate
werden auf jeden Fall spannend —
und angeblich stehen die Quoten
fiir einen Fall des dewtschen Mo-
nopols 2:1.

Monika Schaake
msivar.de

So eroffnen Sie einen Wett-
Shop - die wichtigsten Fakten

Unternehmensberater Jens Leinert, Inhaber der
Leinert Consult in Frankfurt a. M., gibt Ihnen wichti-
ge Tipps zur Erdffnung Ihres Wett-Shops;

1. Auswahl des Lizenz-Gebers: Wihlen Sie den
Buchmacher, der die besten Quoten erreicht, auch
wenn [hr Umsatzanteil eventuell niedriger ist als
bei einem anderen Wetthalter, Sammeln Sie Bro-
schiren Ihrer Mitbewerber in Ihrer Stadt und wet-
ten Sie selbst. Auf diese Weise erfahren Sie die
Quoten derjenigen Wetthaiter, denen Sie sich als
Lizenz-Nehmer anschlieBen konnen. Die Vertrage
mit den Buchmachern haben haufig kurze Kiindi-
qungsfristen, sodass ein Wechsel unproblematisch
ist.

Die meisten Lizenz-Geber leisten juristische Bera-
tung und unterstiitzen Sie im Marketing. Die Lizenz-
Gebdhr fir das Kassensystem inkl. Software liegt
bei 2.500 bis 3.000 €.

2. Standort/Lage/Ausstattung: Sie brauchen
einen ca. 100 Quadratmeter gropen Laden in quter
Lauflage. ldeal sind Standorte in der Ndhe von Tele-
foniaden. Neben einem Thekensystem, der Compu-
teranlage etc. bendtigen Sie eine Satellitenanlage
zum Empfang von Premiere und Sky Sport sowle
fiinf bis zehn Fernseher, auf denen die Sportereig-
nisse laufen. Die Kosten fiir die Ausstattung liegen
bei ca. 25.000 €; insgesamt sollte ein Startkapital
von 50.000 € vorhanden sein.

3. Kunden: Bislang verhalten sich deutsche Kunden
noch zdgerlich, wenn es um Sportwetten geht. Viel
wettbegeisterter sind hingegen Migranten aus Ost-
und Stideuropa beziehungsweise der Tiirkei.

4. Rechtslage: Die Recntsiage ist noch ungeklart.
Die Handhabung ist in den verschiedenen Bundes-
landern unterschiedlich. Auskiinite erteilen Fachan-
walte. Das Urteil des Bundesverfassungsgerichts
wird zwar fr April erwartet. danach beginnen aber
erst die Beratungen, wie der - hofientlich liberali-
sierte - Markt reguliert werden wird und welche
Voraussetzungen Wettanbieter und -Shaps erfilllen
missen,

5. Persdnliche Voraussetzungen: Als Inhaber
eines Wettbiros missen Sie taglich in Ihrem Laden
anwesend sein und Stammkunden aufbauen. Grofe
Vorkenntnisse in Bezug auf Wetten bendtigen Sie
nicht, kaufmannische Kenntnisse sind dagegen
zwingend nétig. Sie soliten zudem sportbegeistert
und kommunikativ sein.

Leinert Consult, Frankfurt a. M.
Jens Leinert

www.leinert.com
www.wettvermittier.com
www.wettenforum.com




